- A / W
e \ NS .n,“/. «n’""‘
”
NS % o /,m Sfark e und iglic ey
\S \ { sooshert //“M ot n aly /(/ ,wf ,'?I‘;”"’““J':,,:-'/m'-
ol fl
o o 5 / f/(,,nt ,A‘
. e [ s H/,/,,w/ g
2748 uch p o ‘_ 2L s e
2 ez (1 w
: o n Pudov i /,Mu,,,mr L GED it 119"
 griander™ isch fi € A ey i
B S e g Tz ,‘/u WL 5 bt e e et L
e ertr ! pe olio "
7’,/,,,uu" G '“‘ il % S o0 kL & el Mt prerent L Sl
‘l,‘,ml 8 o 2 «//«u/"/"" o Wl i e T
on L Z . P hift 7 pael: ©
/;/:Iow/ /«’W)n pie Jlzeng 4254 7 r/m,ulﬂ/“‘ 4 Ip ’/ 2 / :5""”‘/“ ,/JI . Guli > ot 4
irier " el 965" fon 6" < (.';ux/""’ g w.uw' uuﬂ - falote) /'/
i’ falote) S T;.,./w' ol der- Jon iber
i ot e dere b = s (bnel" aovais y
i T o eririel 3 . wid 5 s un
gt/ Partne” , ekt Gk (/(.uuk‘/" iz, Ot
‘,70 Ll ekl iy gl purch” Seho
: : V,,,.mw' ™ el e
JHlu ote”
gt G P ot e on !
5929 " peer! e["'“ ertri€ estd ™ 3 J-/ ,/ Ju' - derten”
fur AL ? i 7 /. uw et ralii
9))' m" 4 ‘/r/ /11' eneith : m’ " fehtion fer B
ation ¢ car DL : Sl iGezep ™ & it !
(/,““ zen! l /, el k" "
. 41/,..“1'“"’ p et s ;. P ’,/,,,ln/lcﬂ ” NM{;/»«’" e
.‘ onad 3 ,.,.f’c”w‘w;‘mu 4 1 werk s {9 W sehrd
/m"!‘ . A ,,/w m,/ba"
b0 I /Z Bigf*” Iw/ ; Farr
;m” z e j, "/,/ e : ‘I’IAIP,,,,.aImM
ud fir 0
s & % ertels™ / rl>< ’”'" f 7
A 60“\5 mm/ip  pemalig”™ flles "
000 Cpolt 2 5 B pod®!
) f eine”! d) chiif 5"
Jund fire! Gese!
b

“\5

Die Geschichte von GONIS

1961 Griinder Miron Padovicz (West Berlin)

Name GONIS:,Gon" — hebrdisch flr eine bestimmte
Farbnuance,is” - fur Israel

Miron Padovicz — der Griinder von GONIS und Erfinder der
Malotafel (1961) — hat sich von seinem jlidischen Glauben zu
dem Namen inspirieren lassen.

Erstes Produkt: Malotafel 1965 Spielzeug des Jahres

1970-1995 Verkauf in Kindergdrten und Schulen tber Handels-
vertreter, exklusive Partner in 26 Landern

1995-1999 Entwicklung und Einfiihrung des Direktvertriebes

1999-2001 Umzug nach Gro3beeren

+ Weiterentwicklung des Direktvertriebes

« Konzentration ausschlieBlich auf den Direktvertrieb
» Umsetzung zunéchst in Deutschland

« Danach Expansion Schweiz und Osterreich

2001-2004 Systematische Sortimentserweiterung
+ Entwicklung und Einfiihrung eines Karriereplans
(Provisionsplans)

2006-2008

- Kauf von GONIS durch die Bertelsmann AG

+ Abspaltung einer Gruppe ehemaliger Mitarbeiter und
Beraterinnen (Creadirect)

«  Weiterer Ausbau des GONIS Geschaftsmodelles unter
Bertelsmann Regie

2008-heute

- Kauf der Marke GONIS durch Christian J. Carlen

« Optimierung der Strategie und des Karriereplans ab
Januar 2010

+ Noch starkere Fokussierung auf Karrieremoglichkeiten

- Einflihrung der Philosophie: GONIS ist ein Unternehmen,
das die Karriere von Frauen férdert. Um dies zu erreichen,
werden Uber qualifizierte Vorfliihrungen Homedekorations-
und Kreativprodukte mit vielen Anwendungsideen verkauft
- nach dem Motto: Zuhause bin ich ich!

Aktuell

- Direktvertrieb in 3 Landern (A, CH, D) mit insgesamt
800 aktiven Vertriebspartnerinnen

« Umfangreiches Produktportfolio mit ca. 50 Produkt-
gruppen/300 Produkte inkl. aller Farben

- B2B-Geschaft mit Partnern in mehreren Landern
(England, Schweden, Israel, Tuirkei, Holland, Italien,
Frankreich, Ddnemark etc.)

+ Geschaftsstart in Polen am 01. Juli 2011

+  GroBter GONIS Abnehmer der Malotafel kommt aus England;
Verkauf durch Hamleys und Harrods in London iber Promoter

« Umsatzstirkstes GONIS Land = Schweiz, Osterreich und
Deutschland sind gleich stark

« Erstklassige Produkte, viele davon mit GONIS-eigener
Rezeptur

« Produktion und Konfektionierung u. a. in Behinderten-
werkstdtten

- Erstklassige Vertriebspartnerinnen mit hoher Beratungs-
kompetenz

« Aktueller Karriereplan bietet sehr gute Voraussetzungen
flir optimalen Geschaftsaufbau




