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DIE ZEITSCHRIFT EXKLUSIV FUR GONIS BERATERINNEN | WIR MACHEN DIE WELT BUNTER!




Christian J. Carlen
GONIS Inhaber | Geschaftsfuhrer

Liebe GONIS Beraterinnen und
FUhrungskrafte,

ich hoffe, dass Ihr die Sommerzeit mit Eurem
GONIS Geschaft und nattrlich auch mit Euren
Familien genieBen konnt.

Ich freue mich immer wieder, wenn ich in den
GONIS News, oder auch in den sozialen Medien
Uber Eure Erfolge lesen kann. Ich finde es klasse,
welch tolle Leistungen hier viele vollbringen,
oder sogar Uber sich hinauswachsen! Das zeigt
mir immer wieder, dass es die richtige Entschei-
dung fuir GONIS war, tiber den Kanal Direktver-
trieb den Erfolg zu suchen. Denn Direktvertrieb
ist mehr als nur ein Job - es ist eine Schule des
personlichen Wachstums und der beruflichen
Entwicklung. Es werden Fahigkeiten wie Verkauf,
Marketing, Teammanagement und zwischen-
menschliche Kommunikation entwickelt. Durch
den Aufbau eines eigenen Teams von Beraterin-
nen und Kunden werden Fiihrungsqualitdten
gestarkt und wertvolle Beziehungen gekniipft.
Der Direktvertrieb bietet uns eine ideale Platt-
form, um neue Fahigkeiten zu erlernen und sich
kontinuierlich weiterzuentwickeln, sowohl auf
personlicher als auch auf beruflicher Ebene.

Ein weiterer Vorteil unseres Geschaftes ist

die Gemeinschaft und Zusammenarbeit mit
Gleichgesinnten. Das ist bei GONIS besonders
ausgepragt! Man wird Teil eines Teams von Men-
schen, die dhnliche Ziele und Traume haben.
Durch den Austausch von Wissen, Erfahrungen
und Unterstlitzung kann man sich gegenseitig
motivieren und zum Erfolg fiihren. Die Gemein-
schaft im Vertrieb schafft eine sehr positive
Atmosphare, in der jede Einzelne ermutigt wird,
ihr volles Potential auszuschopfen und gemein-
same Erfolge zu feiern.

Ich wiinsche Euch auch fiir den August, dass Ihr
Euer Potential voll ausschépfen konnt!
Es griiflt mit einem Lacheln,

euer

Christian J. Carlen

O etwas hat es noch nirgendwo gegeben

Liebe Beraterinnen,
iebe FUhrungskrafte,

liebe Top Fiihrungskrdfte

und Direktorinnen,

~Das personliche Wachstum beginnt auBler-
halb der Komfortzone, umarme diese Un-
annehmlichkeiten und beobachte, wie sich
dein Potenzial entfaltet und du dich weiter-
entwickelst.”

Ich finde, das ist eine inspirierende Aussage! Sie
betont die Bedeutung des personlichen Wachs-
tums und wie wichtig es ist, sich von der Komfort-
zone zu l6sen, um wahres Potenzial zu entfalten.
Oftmals fiihlen wir uns in unserer Komfortzone
sicher und wohl, aber um Uber uns hinauszu-
wachsen, missen wir uns neuen Herausforde-
rungen stellen und uns allem, was damit einher-
geht. Indem wir uns den Unannehmlichkeiten
offnen und neue Erfahrungen machen, haben
wir die Méglichkeit, uns selbst besser kennenzu-
lernen, unsere Grenzen zu erweitern und unser
Potenzial zu entfalten. Manchmal ist es eine Rei-
se ins Ungewisse, aber gerade dort liegen oft die
groBten Chancen zur personlichen Entwicklung.

Es ist wichtig zu verstehen, dass Wachstum nicht
immer leicht ist und auch mit Riickschldagen und
Schwierigkeiten einhergehen kann. Doch gera-
de durch diese Herausforderungen lernen wir,
starker und widerstandsfahiger zu werden. Also
lasst uns die Unannehmlichkeiten umarmen,
uns von der Komfortzone I6sen und beobach-
ten, wie sich unser Potenzial entfaltet. Nur so
kénnen wir zu der besten Version unserer selbst
heranwachsen.

Wir sind wunderbar aufgestellt, um den August
rocken zu lassen oder fliir manche die Komfort-
zone zu verlassen. Neben der Gastgeber GRA-
TIS Aktion mit dem Eiskristall Bernstein, der
HolzStick Aktion, den Herbstaktionen und dem
reduzierten RostCreme Set mochte ich zwei Ak-
tionen, die ich sensationell finde, unbedingt her-
vorheben:

1. Das Schnupper-GRATIS-Paket, mit dem die
neuen Beraterinnen mit,Null” Investition in ihre
Traum-Nebentatigkeit starten konnen.

So etwas hat es noch nirgendwo gegeben!!!
Diese einmalige Gelegenheit solltet ihr (Ver-
tragseingang August) unbedingt anbieten.
Neue Beraterinnen profitieren nicht nur vom
Einstieg bei GONIS ohne finanziellen Einsatz,
sondern kénnen so richtig abrdumen:

« Gratis Schnupper-Paket im Wert von
55 EUR/ 86 CHF

« Teilnahme an einem exklusiven
Online-Produktworkshop

- Kauf des Mobile Printers flr nur
175 EUR / 179 CHF statt 225 EUR / 229 CHF

- das Neuheitenpaket Winter fur
bis zu 60% ermaBigt (ab Mitte August)

Details findet ihr hier:

Matthias Nentwich
GONIS Geschéftsfuhrer

2. Den Mobile Printer, unsere Produktneuein-
fuhrung mit seinen endlosen Kombinations-
moglichkeiten mit GONIS Produkten.

Das Handout zum Printer fiir Beraterinnen fin-
dest du hier: sowie erste Anwen-
dungsbeispiele in Bild und Ton findest du hier:

Stelle den Mobile Printer auf jeden Fall schon
jetzt deinen Gastgeberinnen und Kundinnen
vor. Gerne kannst du auch schon Vorbestellun-
gen annehmen. Im Moment hast du auf jeden
Fall ein gutes Argument fir Kunden, die nicht
warten kénnen:

Jetzt starten und Mobile Printer zum Vor-
zugspreis sichern!

Fur euch einmalig Gber Geschéftsbedarf als For-
dermaterial bestellbar:
Art.-Nr. 95259V =175 EUR/ 179 CHF

Der Kundenpreis betragt: 225 EUR / 229 CHF

Nutzt die neuen Produkte und die begleitenden
Vertriebsaktionen, um euch in den nachsten Wo-
chen und Monaten auszubuchen. Uberlasst das
nicht dem Zufall, sondern nehmt das aktiv in die
Hand und startet durch.

euer
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Matthias Nentwich

#LETSDOPRINTING



UNSERE VISION

(‘ GONIS bringt den Menschen die Kostbarkeit
gemeinsamen Erlebens naher und teilt

mit ihnen Freude am Kreativen und die Faszination

der personlichen Weiterentwicklung.

Wir machen
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GONIS berichtet

GONIS berichtet

chnupper-Paket gratis-
Jetzt unbedingt anbieten!

Im August gibt es ein,
GRATIS Schnupper-Paket
mit dem eure neuen
Kreativberaterinnen ganz
einfach und unkompli-
ziert starten konnen.

Nutzt diese grofSartige
Aktion, um neue Kolle-
ginnen in euer Team zu
holen. Und noch weitere
Vorteile zum Starten:
Deine neuen Beraterin-
nen konnen Produkte
zum halben Preis ein-
kaufen und bekommen
Produktneuheiten bi

200/
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den Mobile Printer flr
nur 175 EUR/179 CHF
statt 225 EUR/229 CHF.

w

Du und deine neuen Beraterinnen

werden aufderdem zu einem
Online-Produktworkshop (am
19.10.23 um 19 Uhr) zum Thema
»~aGeschenkverpackungen und

Glicksbringer” eingeladen.




GONIS berichtet

chnupper-Paket gratis-
Jetzt unbedingt anbieten!

Weitere Vorteile
fuir dich:

® Produkte zum halben Preis
® Produktneuheiten

bis 60 % glnstiger
® Mobile Printer flr nur

175 EUR/ 179 CHF

statt 225 EUR/ 229 CHF

Schnupper-Paket

in der schwarzen GONIS Tasche

- 1 GONIS Stempel Dekozauber 18 Motive
- 1 groBes Glasherz9x9x1,5cm

- 1 EasyStamp Engel 9 cm hoch

- 10 Katalogen inkl. Bestellscheinen

- Web-Paket fiir 1 Jahr gratis

- zusatzlich kannst du dir weitere Produkte im Wert
von 100 EUR zu 50% ermiBigt bestellen

+ Einladung zu einem besonderen
Online-Produktworkshop



We love what we do

Manchmal nehmen wir
negative Dinge so viel
starker wahr und verges-
sen, was alles gut ist.
Wir moéchten gerne in
den zukUnftigen GONIS
News unter der Rubrik
+~We love what we do

- Mein Erfolgsrezept
mit GONIS” Uber die
Dinge sprechen, die uns,
trotz der einen oder an-
deren Herausforderung,
gut gelingen.

ein Erfolgsrezept

mit GONIS

In den folgenden Ausgaben verdffentlichen wir unsere Umfrage:
WAS IST DEIN ERFOLGSREZEPT MIT GONIS?

Ja, bei mir hat sich seit dem
Frithling etwas verandert und
ich gebe das gerne weiter an
euch und alle anderen Beraterin-
nen. Ich mache regelmal3ig mei-
ne Servicetelefone und frage bei
meinen Kunden nach, ob sie neue
Ideen bendtigen. Ich schwarme
auch sehr von unseren kreativen
Auszeiten.

Ich plane jeden Monat eine
neue Prasentation - vor allem
mit den Basis-Produkten und
den Monatsaktionen integriert.
Was hatte mich vor zehn Jahren
auf meiner ersten Prasentation
5000 begeistert? Und das ist der
Wow-Effekt auf der Vorfuhrung.
Wahrend der 60 Minuten ste-
cke ich meine Gaste am Tisch
so richtig mit meiner Begeis-
terung fiir die wahnsinnigen
Produkte an ¥&.

Das erste und letzte Produkt sind
bei mir immer hochpreisig ©
und der rote Faden lauft durch
die ganze Vorfuhrung. Meine
Vorfluhrungen halte ich seit dem
Frihling immer morgens bei den
Gastgeberinnen, sie starten ab
8.30 Uhr und um 11:00 Uhr kon-
nen sie schon wieder abdusen.
Die Kinder sind herzlich willkom-
men und brauchen keinen Gau-
mer. Durch diese Veranderung

SONJA HURSCHLER
Top Teamleiterin, Team Spinnennetz

kann ich viel besser in den nachs-
ten 90 Tagen rausbuchen. Genau
das wollen die Kunden, eine tolle
Zeit ohne viel Aufwand mit Kin-
derbetreuung und am Abend
sind sie zuhause.

Seit letztem Herbst mache ich
auch Kinderanimationen auf
Veranstaltungen, Markten oder
Ausstellungen. Neue Kunden
koénnen mich so sehen, wie viel
Spall GONIS macht. Auf den
Vorfihrungen gebe ich immer
mein Schnausikorbli rum mit
den tollen Give-aways. >



We love what we do

WAS IST DEIN ERFOLGSREZEPT
MIT GONIS?
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Eine Weiterbucherin und die
Gastgeberin dirfen sich eines
aussuchen, wenn innerhalb
von 90 Tagen gebucht wird und
eine Neukundin am Tisch sitzt,
welche GONIS nicht kennt. Die
Gastgeberinnen weise ich auch
bei der Vorbereitung und auf
der Vorfiihrung darauf hin. Ich
erwdahne auch am Telefon bei
der Gastgeberin, dass ganz viele
GONIS nicht kennen und sie un-
bedingt so einladen soll.

Mein Tipp an euch alle: GEHT
UNBEDINGT LIVE! So viele ken-
nen GONIS nicht oder haben ein-
mal an einer WhatsApp Vorfiih-
rung teilgenommen, aber nichts
gekauft wegen der Uberforde-
rung mit Fotos/Videos. Nachfra-
gen lohnt sich jetzt doppelt mit
Servicetelefonen.

GONIS muss man live erleben
und den GONIS Virus von der
Beraterin in den Adern spiiren.
Ich liebe was ich tue und das
spiiren meine Kunden live oder
per Social Media. Sie sehen
mich ©.

P
i,

Mein Erfolgsrezept

Wie komme ich zu Buchungen?

Natirlich groBtenteils durch die
Weiterbuchungen bei den Partys.
Ich schicke nie eine Bestellung
ab, bevor ich alle Termine fix in
meinem Kalender eingetragen
habe. Somit entsteht eine Ver-
bindlichkeit und die Termine wer-
den weniger verschoben oder
abgesagt. AuBlerdem versuche
ich auch im Alltag zu Buchungen
zu kommen, indem ich viel tuber
meine Tatigkeit spreche und auf-
merksam bin, wer meine zuklnf-
tige Gastgeberin werden konnte.

Wie bereite ich mich vor?

Ich gestalte zu Beginn des Jah-
res einen Schautisch, den ich je
nach Saison mit den jeweiligen
Aktionen erganze oder tausche
einzelne Muster aus. Ich achte
auch immer darauf, dass meine
Muster duplizierbar sind, das
hei3t jeder soll sich in der Lage
sehen, das Gezeigte auch nach-
machen zu konnen. Zusatzlich
biete ich Partys zu diversen The-
men an, z.B. Hochzeit, Kinder, Up-
cycling...

Wie komme ich zu neuen
Kundinnen?

Im Alltag, durch Empfehlungen
und Mundpropaganda.

CARMEN GOLLNER
Direktorin Silber, Team K.I.S.S.

Wo Liebeist,
wird das

Unmogliche

moglich.
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CARMEN GOLLNER

Direktorin Silber, Team K.I.S.S.

Ich frage die Gastgeberin auch
immer, ob jemand buchen méch-
te, die bei der Party nicht dabei
sein konnte. Sehr hilfreich sind
auch Messen, Stande...

Hohe Umsatze:

Ich arbeite auf der Party fast
nur mit unserem Mini- und Ma-
xi-Geschenken; erklare schon zu
Beginn der Party die Kundenge-
schenke und gebe diese durch.
Alles, was man in den Handen
halt, mochte man gerne haben.
Von den Produkten her achte ich
immer darauf, ausschlieBlich mit
Sets zu arbeiten z.B. GoniDecor
Set, OutdoorDecor Set... Zu den
Weiterbuchungen erwahne ich
beilaufig immer wieder die Vor-
teile der Gastgeberin und baue
es naturlich auch beim Flipchart
ein. Die Gastgeberin ist bei mir
auch immer im Mittelpunkt,
die ,Konigin der Farben” und
die ganze Party dreht sich nur
um sie. Dadurch mochten die
anwesenden Personen auch in
den Genuss kommen und die
gestalteten Werke selbst bei der
eigenen Vorfihrung geschenkt
bekommen.

Wie kommst du zu deinen
Vorfiihrterminen?

Ich habe mir in den vergange-
nen Monaten eine recht grof3e
,Kreativgemeinde” aufgebaut,
indem ich nach jeder Party in
meine WhatsApp Kreativgruppe
einlade. Dort zeige ich meine
aktuellen Werke, gebe Tipps und
auch meine Kunden stellen ihre
Arbeiten dort aus. So entsteht
eine Art ,Must-Have”-Geflihl bei
meiner Kundschaft. Kundinnen,
deren Wiinsche groéBer als der
Geldbeutel sind, motiviere ich,
Gastgeberin zu werden. Mein
Leitsatzz BUCHUNG KOMMT
VOR UMSATZ. Wenn also eine
Kundin etwas kaufen mochte, fra-
ge ichimmer zuerst, ob sie es sich
nicht lieber auf ihrer Party schen-
ken lassen mochte. Das funktio-
niert sehr oft richtig gut.

Wie bereitest du dich darauf
vor? /Wie planst du sie?

(z.B. nach Themen, um Weiterbu-
chungen zu generieren oder je
nach Produktaktionen oder ...?)
Ich arbeite sehr intensiv online,
also mit WhatsApp Partys. Ich fin-
de das groBartig, denn ich kann
auch Projekte zeigen, die langere
Trocknungszeiten haben, ohne
den Zeitrahmen zu sprengen,
und kann sehr gezielt auf Win-

sche eingehen. Ich bespreche p

BARBARA JAKOB
Beraterin, Die Seerosen
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We love what we do

WAS IST DEIN ERFOLGSREZEPT

MIT GONIS?

BARBARA JAKOB
Beraterin, Die Seerosen

mit meiner Gastgeberin vorab
den Ablauf. Dabei darf sie sich
immer ein Wunschthema aussu-
chen, ich bestehe aber darauf, ein
etwas breiteres Spektrum zu zei-
gen, denn  kreativ sein” bedeutet
ja fir jeden etwas anderes: der
eine malt gern, der andere liebt
die Glasergestaltung, der dritte
mochte Upcycling. Damit es je-
den anspricht, zeige ich immer
einen bunten Blumenstraul3 von
maximal vier bis finf Themen.
So findet eigentlich jeder etwas,
was ihn fasziniert und bucht mich
dann mit seinem Lieblingsthe-
ma weiter. Ich habe diverse kur-
ze Videos zu unterschiedlichen
Themen und baue diese dann je
nach Party immer wieder neu zu-
sammen. Damit kann ich mit we-
nig Aufwand immer wieder neue
Konzepte realisieren. Naturlich ist
bei jeder Party auch immer die
Monatsaktion dabei, denn sparen
mochte ja jeder gern... ;-)

Wie kommst du an neue Kun-
den/Gastgeberinnen?

Der WhatsApp-Status eignet sich
super, um Aufmerksamkeit zu er-
regen, denn da kann ich regelma-
Big immer wieder Neues zeigen
und neugierig machen. Auf mei-
nem YouTube-Kanal bekomme

ich auch immer wieder Anfragen.
Und ich rede einfach immer
gern liberall davon, was ich tue,
beim Friseur, bei den Schulma-
mis, vor der Yogastunde, wenn
mich jemand besucht... Ich
bringe Selbstgebasteltes als Ge-
schenk mit oder lade Freundin-
nen und Mamas zum Basteln
zu mir nach Hause ein. Nur wer
weil3, dass ich GONIS vertreibe
und dass nicht nur ein Hobby
ist, wird an mich denken, wenn
er Kreativequipment braucht.
Ob ich Angst habe, aufdringlich
zu sein? Nein, denn ich erzdhle
von etwas, das mich begeistert
und fiir das mein Herz gliiht,
und das finde ich etwas Scho-
nes und nichts, wofiir man sich
schamen muss.

Dein Tipp fiir z.B. hohe Vorfih-
rumsatze oder Weiterbuchungen.
Im Laufe einer Party merke ich
sehr schnell, wer sich fur welches
Thema begeistert. Bin ich unsi-
cher, frage ich einfach nach - zum
Beispiel mit einer Umfrage ("wel-
ches Thema hat dir am besten
gefallen...?"). Und darauf gehe ich
dann individuell ein. Wenn ein
Kunde mir zum Beispiel erzahlt,
dass er auch so eine Gartenbank

hat, die mal gestrichen werden p

BARBARA JAKOB

Beraterin, Die Seerosen

musste, dann frage ich ihn, ob ich
ihn beraten darf. Sagt er ja, dann
mache ich einen Telefontermin
aus und lasse mir erklaren, wo die
Bank steht und welchen Zweck
sie erfullen soll. Oft lasse ich mir
ein Foto schicken, um es mir bes-
ser vorstellen zu kdnnen. Dann
tue ich mich leichter, Farben zu
empfehlen, die mir gut gefal-
len, kann vielleicht sogar ein Set
vorschlagen, mit dem der Kunde
etwas spart und frage ihn, ob er
gute Pinsel zuhause hat oder ich
die auch mit dazu packen soll. So
wird aus einer einfachen Garten-
bank ein individuelles Projekt und
der Kunde hat danach richtig Lust
loszulegen. Wenn die Kreativitat
dann erst mal flieBt, kommt er
garantiert wieder zu mir... ;-)

Ich denke, es ist einfach wich-
tig, den Fokus auf die Beratung
zu legen und weniger auf den
Verkauf, der kommt meistens
von ganz allein. Hohe Umsatze
kann man nicht planen, gute
Beratung jedoch schon.

We love what we do



Produkte vorgestellt

Produkte vorgestellt

Mobile Printer
fiir schnelle Drucke So funktionierts:

Der Mobile Printer ist die perfekte
Erganzung zu unseren GONIS Stempeln,
FasyStamps und Schablonen. Er ist ein
in Osterreich entwickelter und herge-
stellter Mini-Drucker, der ganz leicht
Uber eine kostenlose App fur 10S und
Android bedienbar ist. Alles dabei,
um sofort loszulegen: Das vielseitige
Set enthalt nicht nur den mobilen Prin-
ter, sondern auch praktisches Zubehor
wie das Lineal, eine Fihrungsschiene
zur Banderbedruckung, naturweil3es
Baumwollband in 15 mm Breite sowie
PVC-Schilder. Schnell und einfach
kreierst du so personliche Schriftzi-

ge und Motive fir Geschenke, Karten,
Verpackungen oder vielfaltige Dinge in
deinem Alltag.




ega Aktionen im August!

1Y Vel V=Nl unsere  wunderbaren

Herbstaktaktionen: Der vertraumte Herbst
mit neuen Produkten wie die FensterCreme,
Flexschablone und einem MDF-Set oder das
GoniDecor Halloween Set mit exklusiven Mal-
vorlagen fiir einen eleganten Halloween-Look.

AuBerdem: Ab August gibt es ein HolzStick Set
mit 30 HolzSticks, KreativFolie, RubbelColl und
exklusivem EasyStamp flir eure Kundinnen.

GONIS

fl e love whatwe do Meet & Greet

Trainee Programm
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